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Mate i Srednie firmy w najlepszej kondycji od lat
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Mikro-, male i Srednie firmy sa w najlepszej kondycji od lat - oceniajg przedstawiciele Banku Zachodniego WBK na podstawie portfela
kredytowego. Sektor ten jest sitg napedow g gospodarki - 1,7 min tego typu firm odpowiada bowiem za blisko 70 proc. PKB
i wiekszo$¢ miejsc pracy. Aby sprostac¢ rosnacej konkurencji, sektorowi sg potrzebne inwestycje w innowacje i zwiekszanie

obecnosci narynkach zagranicznych.

- Potencjat matych i srednich firm dla w zrostu gospodarki w Polsce jest bardzo duzy, poniew az jest to 1,7 min firm. One odpow iadajg za bardzo duzag
czesé naszej gospodarki i w iekszos¢ miejsc pracy. Jest duzy potencijat, sg tez pew ne problemy. Nasze mate i Srednie firmy w zdecydow anej

w iekszosci muszg w iecej inw estow a¢ w now e technologie - mow i agencji New seria Biznes Feliks Szyszkow iak, czionek zarzgdu Banku
Zachodniego WBK.

Jak podkresla, dzis - oceniajgc portfel kredytow y - mozna pow iedzie¢, ze kondycja firm z tego sektora jest bardzo dobra, a w tasciw ie najlepsza od
kilku lat. Zagrozeniem jest jednak rosngca konkurencja, zaréw no na rynku w ew netrznym, jak i na rynkach zagranicznych. Aby jej sprostac, sektor
musi w iecej inw estow a¢, row niez w badania i rozw 6j. Drugg kw estig jest ekspansja na rynki zagraniczne. Z badania Instytutu Keralla Research
przeprow adzonego na zlecenie firmy Atradius w ynika, ze sw oje produkty lub ustugi sprzedaje za granicg ponad 1/4 firm z tego sektora. 97 proc.

z nich podkresla, ze sprzedaz ta wigze sie jednak z trudnosciami. Najczesciej w ymieniajg oni ryzyko w alutow e, ryzyko transakcji czy pozyskanie

w iarygodnego kontrahenta.

- Mate i Srednie firmy radzg sobie na rynkach zagranicznych coraz lepiej. Jest jednak pare barier, ktére spraw iajg w iele probleméw . Na przykiad

zapoznanie sie z regulacjami na tamtych rynkach czy znalezienie kontrahentéw - méw i Szyszkow iak.

W lutym eksport z Polski przekroczyt 62,6 mld zt - w skazuje raport KUKE. To w ynik o 7,4 proc. lepszy niz w styczniu io 8,7 proc. wyzszy niz rok
w czes$niej. KUKE szacuje, ze w calym 2016 roku sprzedaz zagraniczna bedzie o 8,3 proc. wyzsza niz w 2015 roku, a w 2017 roku tempo moze by¢

jeszcze wyzsze - +9,5 proc.

Przedstaw iciele Grupy Santander, do ktorej nalezy Bank Zachodni WBK, podkres$lajg, ze jej przew agg jest bardzo rozbudow ana sie¢ placow ek

w roznych krajach.
- Jeste$my obecniw 14 réznych regionach, co daje nam ogromne mozliw o$ci w spierania MSPw dostepie do now ych rynkéw . Takie narzedzia jak
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portal SantanderTrade.com, Santander Trade Club czy International Desk to duze utatw ienia dla firm, ktére chcg w yjs¢ poza lokalny rynek i rozw ija¢ sie
za granicg - podkres$la Javier Castrillo Penadés, szef Global SME Banking w Grupie Santander.

W serw isie SantanderTrade.com firma moze uzyska¢ informacje na temat 185 rynkéw pod katem ich atrakcyjnosci inw estycyjnej, np. sytuaciji

makroekonomicznej, demograficznej, analizy eksportu i importu. Moze tez skorzystac¢ z 25 tys. raportéw i 40 baz danych z calego $w iata.

- Naszg strategie dla sektora MSP trzeba rozw azaé w kontek$cie misji grupy, jaka jest w sparcie firmw rozw oju. Chcemy, by Grupa Santander byta
najlepszym partnerem dla tych przedsigbiorstw . Oznacza to w spieranie MSP w e w szystkich aspektach rozw ojow ych, nie tylko w kontek$cie czysto

finansow ym. Chodzi o oferow anie im réznych ustug o w arto$ci dodanej, kiére pomogg im rozw ija¢ sie lepiej i szybciej - mow i Javier Castrillo Penadés.

Now a strategia Banku Zachodniego WBK dla sektora MSP opiera sie na dw 6ch filarach. Bank chce by¢ dla tych firm nie tylko partnerem finansow ym,
lecz takze partneremw rozw oju. Firma w spotpracujgca z bankiem uzyska dostep zarow no do instrumentéw finansow ych, jak i do rozw igzan

pozafinansow ych w spierajgcych rozw 6j w w ielu obszarach prow adzonego biznesu, réw niez w eksporcie.

Dzis w tym segmencie Bank Zachodni WBK ma ok. 15-proc. udziat. Do 2018 roku - zgodnie z now g strategig - chce go zw iekszy¢ do 20 proc. Cele
banku zaktadajg pozyskanie 100 tys. now ych klientéw z sektora MSP. Chce takze zw igkszy¢ udziat aktyw nych klientéw (dzié w ynosi on ok. 75 proc.).

- Mate i Srednie przedsiebiorstw a od bankéw potrzebujg réznych produktow w zalezno$ci od tego, jakie to firmy i w jakiej sg obecnie fazie rozw oju.
Mikro- i mate firmy potrzebujg zw yklych, prostych produktiow bankow ych: konta, kredytu obrotow ego. Firmy Srednie, szczegdlnie te, ktére w fasnie
inw estuja, oprocz tych prostych produkiow potrzebujg tez kredytow inw estycyjnych i produktow skarbow ych. Wierzymy, ze bedg korzystac¢

Z naszego w sparcia, tak juz jest teraz w przypadku naszej oferty okotofinansow ej - mow i Feliks Szyszkow iak.

Zrodio:
(http://www.newseria.pl)
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